
come posso trovare keyword efficaci su etsy?

Per trovare keyword efficaci su Etsy, puoi seguire i seguenti passaggi:

1. Ricerca delle parole chiave principali: Pensa alle parole o frasi che gli acquirenti potrebbero 
digitare nella barra di ricerca di Etsy per trovare i tuoi prodotti. Ad esempio, se vendi gioielli
fatti a mano, le parole chiave potrebbero includere "gioielli fatti a mano", "gioielli unici", 
"gioielli personalizzati" e così via.

2. Utilizza strumenti di ricerca delle parole chiave: Puoi utilizzare strumenti come Google 
Keyword Planner, UberSuggest o KeywordTool.io per ottenere suggerimenti sulle parole 
chiave correlate e visualizzare le tendenze di ricerca. Questi strumenti ti mostreranno quanti 
utenti cercano determinate parole chiave e ti forniranno suggerimenti su parole chiave 
correlate che potresti non aver considerato.

3. Esplora Etsy stessa: Effettua ricerche su Etsy utilizzando le parole chiave che hai 
identificato e osserva i risultati che appaiono. Prendi nota delle parole chiave utilizzate dai 
venditori di successo nella tua nicchia. Guarda anche le categorie e i tag associati ai prodotti 
simili ai tuoi.

4. Analizza la concorrenza: Esamina i negozi e i prodotti dei tuoi concorrenti diretti per vedere 
quali parole chiave utilizzano nelle descrizioni dei prodotti. Questo ti fornirà ulteriori idee e 
ti aiuterà a comprendere quali parole chiave potrebbero funzionare meglio nel tuo settore.

5. Fai uso dei tag: Etsy consente di utilizzare fino a 13 tag per ogni prodotto. Assicurati di 
utilizzare tag pertinenti e accurati che descrivano il tuo prodotto in modo dettagliato. Puoi 
utilizzare sia termini generali che specifici per coprire una vasta gamma di possibili ricerche.

6. Sperimenta e monitora: Non esiste una formula magica per le keyword perfette, quindi è 
importante sperimentare e monitorare i risultati. Aggiorna regolarmente le tue parole chiave 
in base alle tendenze di ricerca e ai feedback dei clienti.

Ricorda che l'obiettivo principale è quello di utilizzare parole chiave pertinenti che attirino il tuo 
pubblico target. Concentrati sulla qualità delle tue descrizioni di prodotto e assicurati di includere le
parole chiave in modo naturale, evitando di "riempire" le descrizioni solo per scopi di SEO.

cosa posso fare per ottimizzare le descrizioni?

Per ottimizzare le descrizioni dei tuoi prodotti su Etsy, puoi seguire questi suggerimenti:

1. Utilizza parole chiave pertinenti: Includi parole chiave rilevanti nelle descrizioni dei tuoi 
prodotti. Assicurati di utilizzare parole chiave che potrebbero essere cercate dagli acquirenti 
interessati ai tuoi prodotti. Tuttavia, evita di abusare delle parole chiave o di usarle in modo 
non pertinente, poiché ciò potrebbe danneggiare l'esperienza dell'utente e la tua reputazione.

2. Scrivi descrizioni dettagliate: Fornisci informazioni dettagliate sui tuoi prodotti. Descrivi le 
caratteristiche, le dimensioni, i materiali utilizzati, i colori disponibili e altre informazioni 
pertinenti. Cerca di rispondere alle domande che un potenziale acquirente potrebbe avere 
sulla tua creazione.

3. Utilizza un linguaggio persuasivo: Usa un linguaggio accattivante e persuasivo per catturare 
l'attenzione dei potenziali acquirenti. Sottolinea i punti di forza del tuo prodotto, i benefici e 



ciò che lo rende unico. Puoi utilizzare frasi come "perfetto per regali", "realizzato a mano 
con amore" o "aggiungi un tocco di eleganza al tuo outfit".

4. Organizza il testo in paragrafi e elenchi puntati: Rendi la descrizione più leggibile 
organizzando il testo in paragrafi e utilizzando elenchi puntati per evidenziare le 
caratteristiche principali del prodotto. Questo rende più facile per gli acquirenti scansionare 
le informazioni e ottenere una visione chiara delle caratteristiche del prodotto.

5. Includi informazioni sulla spedizione e sulla politica dei resi: Gli acquirenti apprezzano la 
trasparenza sulle politiche di spedizione e reso. Assicurati di includere informazioni sulla 
spedizione, i tempi di consegna stimati e le opzioni di spedizione disponibili. Fornisci anche 
informazioni sulla tua politica di reso, se applicabile.

6. Aggiungi storie o aneddoti personali: Se appropriato, puoi arricchire la descrizione del 
prodotto con storie personali o aneddoti che lo rendono più coinvolgente. Ad esempio, puoi 
condividere l'ispirazione dietro la creazione del prodotto o raccontare un episodio che lo 
collega a un'esperienza significativa.

7. Utilizza gli spazi per i tag: Etsy offre spazi dedicati per i tag nella sezione delle descrizioni 
dei prodotti. Assicurati di utilizzare i tag in modo accurato e pertinente per aumentare la 
visibilità dei tuoi prodotti nelle ricerche interne di Etsy.

Ricorda sempre di scrivere in modo chiaro e accurato, utilizzando un linguaggio che rispecchi il tuo
marchio e attiri il tuo pubblico target.

come posso trovare tendenze profittevoli?

Per individuare tendenze profittevoli, puoi adottare diverse strategie e utilizzare varie risorse. Ecco 
alcuni suggerimenti per aiutarti:

1. Ricerca di mercato: Fai una ricerca di mercato approfondita per identificare settori o nicchie 
in crescita. Puoi utilizzare strumenti di ricerca di mercato come Google Trends, Google 
Keyword Planner, UberSuggest o social media analytics per scoprire quali sono le tendenze 
emergenti e le parole chiave correlate.

2. Monitoraggio dei social media: I social media sono un ottimo luogo per individuare 
tendenze in tempo reale. Segui pagine e account influenti nel tuo settore, iscriviti a gruppi e 
partecipa alle conversazioni. Presta attenzione alle discussioni e ai post che generano un 
grande coinvolgimento e ottenere un feedback positivo dagli utenti.

3. Analisi della concorrenza: Monitora i tuoi concorrenti per scoprire cosa sta funzionando per 
loro. Esamina i loro prodotti più venduti, i contenuti che pubblicano e le strategie di 
marketing che utilizzano. Questo può darti un'idea delle tendenze che sono popolari e 
profittevoli nel tuo settore.

4. Ispira alla cultura popolare: Prendi spunto dalla cultura popolare, come film, serie TV, 
musica, moda e eventi attuali. Queste influenze culturali possono spesso guidare le tendenze 
e offrirti idee per creare prodotti o servizi in linea con le aspettative dei consumatori.

5. Esplora le piattaforme di e-commerce: Osserva le tendenze e i prodotti popolari su 
piattaforme di e-commerce come Etsy, Amazon, eBay o altri siti di vendita online. Puoi 



filtrare per categoria o settore per vedere quali prodotti stanno avendo successo e prendere 
spunto da lì.

6. Partecipa a fiere e mostre: Partecipa a fiere e mostre di settore, esposizioni o eventi locali 
per osservare le ultime novità e tendenze nel tuo campo di interesse. Queste manifestazioni 
sono spesso frequentate da aziende e designer che presentano prodotti innovativi e in linea 
con le tendenze del momento.

7. Ascolta i feedback dei clienti: I feedback dei tuoi clienti possono essere una fonte preziosa 
di informazioni sulle tendenze che funzionano bene nel tuo mercato. Prendi in 
considerazione le richieste e le preferenze dei tuoi clienti e cerca di adattare il tuo 
assortimento di prodotti o servizi in base a queste informazioni.

Ricorda che le tendenze possono essere soggettive e cambiano nel tempo, quindi è importante 
rimanere sempre aggiornati e adattare la tua strategia di conseguenza.


